
 

RAPORT Z DZIAŁALNOŚCI MERYTORYCZNEJ FIRMY USŁUGI SZKOLENIOWE MACIEJ PERZYŃSKI 
W RAMACH OŚRODKA WSPARCIA EKONOMII SPOŁECZNEJ 

ZA OKRES 01.01.2019 r. – 31.12.2019 r. 
 

1. NAZWA ORGANIZACJI 
 
Usługi Szkoleniowe Maciej Perzyński 

 
2. SIEDZIBA 

 
Siedziba nr 1 

ul. Kasztanowa 51 
64-930 Dolaszewo 

 
Siedziba nr 2 

ul. Dąbrowskiego 8 (biuro nr 15)  

64-920 Piła 

 
3. TELEFON 

 

Nr + 48 730 017 492 

 

4. NIP 

 

764 167 72 20 

 
5. REGON 

 

570282362 

 

6. IMIĘ I NAZWISKO WŁAŚCICIELA 
 

Maciej Perzyński 
 

7. DZIAŁALNOŚĆ: 

 

20.04.2016  roku  pomiędzy   Urzędem   Marszałkowskim   Województwa   Wielkopolskiego 

w Poznaniu - Departament Wdrażania Europejskiego Funduszu Społecznego, a Stowarzyszeniem ETAP 

została podpisana umowa o dofinansowanie projektu w ramach Wielkopolskiego Regionalnego 

Programu Operacyjnego na lata 2014-2020, Oś priorytetowa 7: Włączenie społeczne, Działanie 7.3. 

Ekonomia społeczna, Poddziałanie 7.3.2 Ekonomia społeczna- projekty konkursowe, nr umowy 

RPWP.07.03.02-30-0003/15-00, tytuł projektu: „Ośrodek Wsparcia Ekonomii Społecznej w Subregionie 

pilskim”. Partnerem projektu była firma Usługi Szkoleniowe Maciej Perzyński- Partner, okres realizacji 

projektu: 01.04.2016 r.-31.03.2019 r. 

20.12.2018 roku  pomiędzy   Urzędem   Marszałkowskim   Województwa   Wielkopolskiego w 

Poznaniu - Departament Wdrażania Europejskiego Funduszu Społecznego, a Stowarzyszeniem ETAP 

została podpisana umowa o dofinansowanie projektu w ramach Wielkopolskiego Regionalnego 

Programu Operacyjnego na lata 2014-2020, Oś priorytetowa 7: Włączenie społeczne, Działanie 7.3. 



 

Ekonomia społeczna, Poddziałanie 7.3.2 Ekonomia społeczna- projekty konkursowe, nr umowy 

RPWP.07.03.02-30-0007/18-00, tytuł projektu: „Ośrodek Wsparcia Ekonomii Społecznej w 

Subregionie pilskim II”. Partnerem projektu nieprzerwanie od 2016 roku jest firma Usługi Szkoleniowe 

Maciej Perzyński- Partner, okres realizacji projektu: 01.04.2019 r.-31.03.2022 r. 

Najważniejsze działania projektów to: 
 

• promowanie korzyści jakie niesie za sobą ekonomia społeczna; 

• animacja partnerstw i inicjatyw lokalnych; 

• doradztwo m.in. dla osób fizycznych, podmiotów ekonomii społecznej oraz przedsiębiorstw 

społecznych w zakresie ogólnym, biznesowym oraz  specjalistycznym  (w  szczególności  w 

zakresie prawa, marketingu, księgowości, finansów, osobowe); 

• zakup usług specjalistycznym dla PES i PS, które mają pomóc podnieść potencjał ekonomiczny 

i organizacyjny danego podmiotu; 

• organizacja sieci współpracy podmiotów ekonomii społecznej, m.in. takich jak CIS i KIS, WTZ i 

ZAZ; 

• działalność edukacyjna- szkolenia z zakresu ekonomii  społecznej,  możliwości  tworzenia i 

prowadzenia PS, współpracy w środowiskach lokalnych itp.; 

• jednym z głównych zadań OWES jest udzielanie bezzwrotnego wsparcia inwestycyjnego na 

tworzenie miejsc pracy PS. 

W ramach projektów w 2019 roku zrealizowano następujące działania: 

1. Kontynuowano wdrożoną w 2016 r. kampanię informacyjną promującą ekonomię społeczną na 

terenie subregionu pilskiego. Artykuły promujące ekonomię społeczną wraz z ofertą ośrodka OWES 

pojawiły się w prasie lokalnej na terenie całego subregionu pilskiego. 

2. Zorganizowano targi ekonomii społecznej w Pile. Celem targów była promocja idei 

przedsiębiorczości społecznej, propagowanie form działalności gospodarczej łączących cele społeczne 

i ekonomiczne, prezentacja podmiotów działających w tym obszarze oraz budowanie świadomych 

postaw konsumenckich. Targi były okazją do zaprezentowania efektów działalności podmiotów 

ekonomii społecznej z subregionu pilskiego, wśród których gościliśmy m.in. warsztaty terapii 

zajęciowej, zakłady aktywności zawodowej, fundacje, stowarzyszenia, spółdzielnie socjalne. 

Równolegle odbywały się wykłady dla studentów kierunku praca socjalna Państwowej Wyższej Szkoły 

Zawodowej im. Stanisława Staszica w Pile. Studenci wysłuchali wykładu „Jak zostać wolontariuszem” 

poprowadzonego przez Panią Grażynę Dobosz reprezentantkę Stowarzyszenia Centrum Wolontariatu 

w Pile oraz wykładu pn. „Ekonomia społeczna – inna twarz biznesu” poprowadzonego przez Macieja 

Perzyńskiego. 

3. Fundraiser zajmował się rozpoznawaniem potrzeb, doradztwem jak i przygotowywaniem ofert w 

zakresie pozyskiwania środków finansowych z rozwój PES i PS. 

4. Trzy grupy uczestników wzięły udział w warsztatach z zakresu prowadzenia i zakładania 

przedsiębiorstw społecznych. 

5. Prowadzono doradztwo indywidulane z zakresu sporządzania biznesplanów. 

6. Zorganizowano 30 kursów i szkoleń zawodowych podnoszących kompetencje i kwalifikacje 

zawodowe niezbędne do pracy w PS. Uczestnicy nabyli uprawnienia lub kwalifikacje m. in. w 

szkoleniach:  

• szkolenia przygotowujące do egzaminu kwalifikacyjnego w zakresie grupy energetycznej I,  

• szkolenia operatorów klasy III koparko-ładowarek,  



 

• operator pilarek mechanicznych do ścinki drzew klasa III,  

• prawo jazdy kat. B+E,  

• ECDL Base,  

• prawo jazdy kat. C,  

• operator - wózki widłowe podnośnikowe II WJO,  

• spawanie blach i rur spoinami pachwinowymi stali niskostopowych elektrodą topliwą w 

osłonie gazów aktywnych metodą mag 135. 

7. Na ternie powiatu czarnkowsko-trzcianeckiego prowadzono działania animacyjne tj.: 

• inicjowano i prowadzono spotkania pomiędzy podmiotami ekonomii społecznej działającymi 

na terenie powiatu czarnkowsko-trzcianeckiego, 

• diagnozowano potencjał lokalnego środowiska, 

• prowadzono działania zmierzające do budowania lokalnych partnerstw, 

• prowadzono działania motywujące do podejmowania aktywności ukierunkowanych na rozwój 

ekonomii społecznej. 

8. Zorganizowano i przeprowadzono 31 szkoleń wynikających ze standardów dla podmiotów ekonomii 

społecznej. Zakres tematyczny szkoleń: 

• szkółka pisania projektów cz. I, II, III, 

• monitoring i ewaluacja LSR Lokalnej Grupy Działania w kontekście obowiązujących wytycznych 

dla członków organu decyzyjnego, 

• marketing w PES cz. I- zamykanie marketingowe, 

• warsztaty planowania projektów i przygotowywanie wniosków o dofinansowanie, 

• marketing w PES cz. II- reklama, promocja, komunikacja przez media, 

• pozyskiwanie funduszy na działalność PES, 

• prowadzenie negocjacji z klientami i kontrahentami, 

• przygotowywanie ofert w ramach zamówień publicznych, 

• sprzedaż i negocjacje w przedsiębiorstwie społecznym, 

• podstawy księgowości w podmiotach ekonomii społecznej, 

• marketing i promocja jako narzędzie rozwoju przedsiębiorstwa społecznego, 

• ABC pisania projektów, 

• monitoring i ewaluacja w lokalnych strategiach rozwoju, 

• podstawy księgowości w podmiotach ekonomii społecznej prowadzących działalność 

gospodarczą, 

• podmioty ekonomii społecznej- zakładanie i administrowanie, 

• promowanie PES w Internecie i mediach społecznościowych, 

• warsztat refleksyjno-analityczny, 

• marketing i promocja w NGO, 

• aspekty prawne prowadzenia przedsiębiorstw społecznych. 

 


